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PROJET CAPITALRIZQ - QUESTIONNAIRE ENTREPRENEURS


 Le financement des projets ne passe pas forcément par les banques.
En effet, nombreuses sont les personnes qui souhaitent investir leur argent tout en gardant un certain contrôle dessus. Dans le cadre de sa volonté de participer activement au développement économique en favorisant le rapprochement entre les investisseurs et les entrepreneurs, AIDIMM souhaite aujourd’hui en savoir plus sur les attentes des personnes qui la sollicitent. A ce titre, nous vous invitons à répondre aux quelques questions suivantes qui ne vous prendront pas plus de 5 minutes.

Nous vous remercions de l’intérêt que vous porterez à ce questionnaire et espérons vous proposer très prochainement des solutions concrètes. 

NOTE : Sondage à renvoyer par mail à l’adresse capitalrizq@aidimm.com
Votre projet ou votre entreprise…

1) Quel est votre secteur d’activité ?
□ Commerce
  □ Immobilier      □ Services aux entreprises
□ Services aux particuliers

Veuillez précisez : 

2) Avez-vous réalisé un Business Plan pour votre projet ou votre entreprise?

□ Oui

□ Non

3) A combien estimez-vous le besoin de financement de votre projet ou de votre entreprise?
□ 1000€ à 5000 €


□  5000€ à 10 000 €

□ 10 000 € à 20 000 €

□ 20 000€ à 50 000 €


□ Plus de 50 000€

4) Selon votre prévisionnel, au bout de combien de temps estimez-vous amortir l’ensemble des investissements ?
□ Moins d’ 1 an                   □ Entre 1 ans et 3 ans                  □ Plus de 3 ans

5) Disposez-vous d’un apport personnel ?

□ Oui


□ Non

Si oui, de combien ?........................................

6) Pendant combien de temps estimez-vous mobiliser les fonds obtenus :
□ Moins d’ 1 an                   □ Entre 1 ans et 2 ans                  □ Plus de 2 ans, précisez :

7) Quel genre d’investisseur recherchez-vous ? 

□ Un investisseur associé qui partage les différentes tâches de l’entreprise
□ Un investisseur associé à court ou moyen terme
8) Quel genre d’entrepreneur êtes-vous ?

□ Dynamique, vous avez le goût du risque et aimez relever les défis qui vous font face
□ Tempéré, vous préférez prendre encore plus de temps pour réfléchir à chacune de vos actions
□ Equilibré, vous vous adaptez aux situations pour fournir l’effort adéquat
9) Seriez-vous intéressé pour rencontrer des investisseurs susceptibles de financer votre projet ou votre entreprise?

□ Oui


□ Non

10) Dans une démarche de recherche d’investissements, vous préférez : 
□ Etre en contact direct avec les investisseurs potentiels

□ Etre en contact avec une structure intermédiaire qui gère les investissements
11) Avez-vous déjà fait votre business-plan ?
□ Oui


□ Non
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Votre connaissance de la finance islamique
1) Les contrats participatifs tels que la Moudharabah et la Mousharakah, sont ceux préconisés dans un contrat entre entrepreneurs et investisseurs. 

Ainsi, avez-vous des connaissances dans ces deux formes de contrat dit « sharia compliant », c’est-à-dire respectant l’éthique musulmane ?

□ Oui

□ Non

2) Quelles sont vos sources d’information en matière de Finance islamique ?
□ Internet
□ La presse

□ Des échanges entre amis
□ Les séminaires formation d’Aidimm

□ Des ouvrages, merci de préciser :

Si vous souhaitez être contacté par Aidimm, veuillez nous laisser vos coordonnées :

NOM : __________________________   
Prénom : ____________________________

VILLE : _________________________  Département : ________________________

Téléphone : _____________________ Profession/formation :__________________

Email : _________________________
Aidimm vous remercie d’avoir participé à ce questionnaire, et tâchera de vous contacter très prochainement.
Décrivez votre projet ou votre entreprise en quelques lignes :
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